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AQUECIMENTO

O que vocé esta fazendo aqui?
Qual o seu sonho?

Afinal, quem é vocé?
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Vocé sabe quais sao

as caracteristicas de
um Empreendedor?

‘ ‘ O empreendedor é a pessoa que vé oportunidades onde aparentemente nao
existe, que parte para a concretizacao e realizacao de seus projetos. Nao fica
apenas no plano da imaginacao. Com a realizacao desses projetos, traz mudancas e
evolucao para as areas em que atua. Dessa forma, empreendedorismo é a
capacidade de idealizar, coordenar e realizar projetos. Esses projetos podem ser de
diversas esferas: pessoal, profissional e social, por exemplo. Os empreendedores
devem ter autoconhecimento, para saber qual a sua forma de trabalho para
desenvolver seus projetos.”
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Bate papo

em grupo:

*Quais SAO AS caracteristicas

positivas que um empreendedor
DEVE ter?

@
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Caracteristicas do
Empreendedor

Estratégica Coragem Lideranga
Visao
Estratégica
g Capacitag¢ao Persisténcia Comprometimento Persuasao
L
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Debate

O que leva uma pessoa a querer ser “um
empreendedor”?

Sera que empreendedorismo se ensina?

Um empreendedor, pensa diferente dos demais?
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Empreendedorismo para todos! - Método Effectuation

Empreender é uma caracteristica que N
° 7. I 1 : o pA * ‘“‘
pode ser desenvolvida na pratica! e, L"

(3) " ~ Lemonade
=/ Crazy Quilt

Para a professora indiana Sara Sarasvathy, criadora do

método Effectuation, empreender tem a ver com a i
experiéncia e a pratica da pessoa. Portanto, qualgquer um ©,
gue arregace as mangas e adote as estratégias corretas Bird in Hand
pode construir um bom projeto e/ou negdcio de sucesso! @ Pilot in the Plane
Affordable Loss
Principios:
1 2 3 4 5
Péssaro na mao Perdas toleraveis Colcha de Retalhos Faca do lim3o, uma limon: da! Piloto no aviao
Comegar com o que tem, com @ que estd disposto a perclerApra a mente, seja flexivel, cor hec£resca por meio de parcetiasTenha tudo planejado, mas se
que sabe fazer e com quiim arriscar se o negocio nao der 0 que o cliente, explore pois o resultado de um bc mfor necessario mudar de rota,
conhece. certo. possibilidades pois tudo pode viraggdcio é a mistura de acert9s eassuma o controle e tome
um novo projeto ou negdcio. erros. uma decis3o!
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APRESENTACAO CONCEITUAL E TECNICA

Comec¢ando um negdcio com o que se tem:

il Quem é voce?

Suas caracteristicas, gostos e habilidades.

Quem sou

O que vocé sabe fazer?

Sua formacado, competéncia e experiéncias. ﬁ

O que vocé conhece? O que se Quem conhego

Sua rede de relacionamentos pessoais e
profissionais.
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EXPERIMENTACAO

&3 YouTube ™" Pesquisar

||

DAVI BRAGA

11 I o 0:30/10:40

#MegocioOnline #¥Empreendedorismo #¥RodrigoVitorino
Shark Tank Brasil List IT Negociando com Tubardes - empreendedorismo digital

1.419 visualizagGes iy 12 & 2 & COMPARTILHAR

[ ]
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https://www.youtube.com/watch?v=XSA9EgFoSjY R


https://www.youtube.com/watch?v=XSA9EgFoSjY

EXPERIMENTACAO

VAMOS ,
ELABORAR O Joe 5 xcg N S 3 @
#an % K-..Q

N O S S O 1. Autoconhecimento 2. Oportunidades 3. Interagdo 4. Stakeholders

o 14
E F F E CT U ATI O N ! Quem sou eu? Minha origem, formagtn QO que eu posso fazer? (deins gus Interaginde: com amigos présimos. Liste os apoiadores do seu negécio,
ExXpenencs... SUrcHnam a partir e guern ed sou pessnas gue podendo efethvameante te oudar
O COnCUstar s Clientas.

k|

O gue eu sei fazer? Mrhos hoblidodes O que eu posso fazer? [deio: oue Interagindo: com amigos distantes.
taerias SLrgQIRaM O ROrtic O Que e Sl 102

v

Quem eu conhego? Meus amigo: O que eu posso fazer? |deio: oue Interagindo: com conhecidos e colegas 1
solecyos, formilicnes conheodng SLFCERIM O Rartir O Guenm au contegn,

00
5. Vendas

http://saltcc.us14.list-managel.com/subscribe?u=e0442b4f146e5a91077765b8b&id=8b552c1f46

®
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PLANEJAMENTO

CARTADA FINAL

De eu para eu mesmo

Escreva uma carta para vocé mesmo, no final da formacao, vocé a recebera de volta!
Coloque nela o que vocé gostaria de receber com suas metas alcangadas e parabenize-se pelo
esforco, por exemplo. Seja motivador e agradecido!

Essa carta sera devolvida a vocé no ultimo dia de aula. O professor(a) nao lera as cartas. Sera

apenas o responsavel por guardar em seguranca e devolver no ultimo dia da nossa aula!

@
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AVALIACAO

Quais foram as aprendizagens
construidas nesse dia?

De alguma forma suas expectativas
para o futuro aumentaram?
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